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5 år på 
Bornholm

Virksomhedsledere
spiller med åbne kort
Fagfolk møder fagfolk i DiBa Business Club

Det hører til sjældenhederne, 
at erhvervsfolk lukker op for 
posen og lader andre få ind-
blik i deres forretningshem-
meligheder, men DiBa Bank 
har succes med at sætte 
erfa-grupper sammen på 
tværs af erhverv. Det bliver 
til uformelle møder mel-
lem mindre og mellemstore 
erhvervsdrivende med det 
enkle formål ”at lære af hin-
anden”.

- For den selvstændige 
med op til 10-20 mand i 
arbejde er der nok at se til, 
siger erhvervschef Lars Jør-
gensen fra DiBa. Nye love og 
regler gør det vanskeligere 

at få tid til at fordybe sig i 
virksomhedens fremtid. Eller 
blot tænke på, om der er en 
nemmere måde at gøre tin-
gene på.

- Vi så derfor en oplagt 
mulighed for at komme disse 
erhvervsfolk til hjælp, hvis 
de selv ville, fortsætter Lars 
Jørgensen. Derfor oprettede 
vi DiBa Business Club tilbage 
i 1998.

Banken lagde lidt forsigtigt 
ud med tre grupper af hver 
4-5 deltagere, så man havde 
mulighed for at give grup-
perne de bedste betingelser. 
Og gennem årene er der 
kommet folk til fra hele Syd- 
og Midtsjælland, så initiativet 

nu omfatter i alt 93 lokale 
virksomheder, fordelt på 14 
grupper. 

I Køge-gruppen deltager 
virksomhederne CSI Data og 
Nina Nielsen, begge Køge, 
SET Logistics, Haslev, DK 
Spån, Klippinge, Cafax Køge, 
Herfølge, Johnnys Service 
Center i Hedehusene og 
HEKA Danmark, Roskilde.

Positive erfaringer
- Vi har også erhvervsledere 
med, som ikke er kunder hos 
os, siger Lars Jørgensen. Vi 
ser det som vores opgave 
at støtte erhvervslivet i bred 
forstand og har derfor ikke 
sat som betingelse, at del-
tagerne skal være kunder i 
banken.

Lars Jørgensen oplever, at 
erfaringsudvekslingen bliver 

mere og mere værdifuld med 
tiden.

- Det giver et utroligt godt 
samspil, at grupperne er for-
met på tværs af brancher, fra 
detailhandel til produktion, 
siger han. Selv om der er 
forskel på virksomheder, er 
det ofte de samme proble-
mer, de tumler med.

Det hele bygger på gensi-
dig tillid og respekt.

- Faktisk er deltagerne i 
DiBa Business Club kommet 
så tæt på hinanden, at de og-
så i hverdagen ringer sammen,
hvis de har brug for et godt 
råd, slutter Lars Jørgensen.

Virksomhedsledere, der
har interesse i at høre mere 
om DiBa Business Club, kan 
kontakte Lars Jørgensen
på enten lj@diba.dk eller
tlf. 5575 4163.

Christian Skotte Iversen (CSI Data), Allan Tirsgaard Larsen (SET Logistics), Johnny Andersen (Johnnys Service Center), 
Lars Jørgensen (DiBa Bank), Mette Sander Hansen (Cafax Køge), Christian Andersen (DK Spån) og Lars Nielsen (Nina Nielsen) 
mødes jævnligt og udveklser erfaringer. 
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